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«Pomigliano non si tocca»

»Intervista a Sbarta, leader Cisl: «Dialogo tra governo e Stellantis, ma & un errore ipotizzare tagli»
Meloni a Catania: voglio un Mezzogiorno che competa ad armi pari, non che viva di soli sussidi

Nando Santonastasodapag.2a4

L'intervista Eliigi Sbarra

«| toni usati da Tavares
sembrano un ricatto
Certezze su Pomigliano»

»11 leader Cisl: Stellantis rispetti i patti »«Il governo deve incentivare innovazione
dica quali modelli sostituiranno la Panda e sviluppo puntando sulla competitivita»

L’AUTOMOTIVE VA
SOSTENUTO

COME IN TUTTA EUROPA
IN TERMINI

DI TECNOLOGIA

E TRANSIZIONE GREEN

Nando Santonastaso

Segretario Sbarra, fa bene il
governo a chiedere a Stellan-
tis di fare chiarezza sui suoi in-
vestimenti in Italia?

«Qui non si tratta di aprire con-
flitti o fare guerre a una multi-
nazionale - risponde Luigi Sbar-
Ia, segretario generale della Cisl
-Ma i toni che ha usato recente-
mente Tavares non ci sono dav-
vero piaciuti. Sfiorano il ricatto.
11 Governo fa bene a pretendere
dall'azienda di chiarire i suoi
progetti industriali nel nostro
Paese: quali investimenti sono
previsti, quali le prospettive oc-
cupazionali e produttive, quanti
e quali modelli vuole produrre
in Italia. Quello che serve &€ un
pattotraimpresa e sindacati sul
rilancio del settore auto in Ita-
lia».

Ma P'ipotesi di entrare nel ca-
pitale di Stellantis ¢ plausibi-
le?

«E anacronistico e fuori tempo
parlare di nazionalizzazione o

)]
-
(=9
e

di ingresso nel capitale. E co-
mungque non si puod pensare che
la politica industriale passi
dall'ingresso dello Stato. Abbia-
mo bisogno di un potere pubbli-
co che sostenga lo sviluppo e la
transizione ecologica, che pre-
tenda la realizzazione degli in-
vestimenti privati promessi,
che difenda gli impianti, soste-
nendo innovazione e innalza-
mento dei livelli qualitativi e
quantitativi dell’'occupazione».

Il rischio di Pomigliano ¢ lega-
to al futuro di Panda, il model-
lo piu1 venduto in Italia, la cui
evoluzione elettrica perd av-
verra in Serbia. Non é discuti-
bile che al momento non ci sia-
no indicazioni chiare su cosa
sostituira Panda dopoil 2026?
«Grave e préoccupante che Ta-
vares abbia indicato prospettive
incerte per Pomigliano. Un di-
simpegno in Campania aviebbe
esiti pesantissimi per il territo-
rio e per il Mezzogiorno. Chie-
diamo al Governo un impegno
maggiore su questa vicenda.
Stellantis deve rispettare i patti,
esercitare responsabilita socia-
le, assicurando la salvaguardia
se. Abbiamo bisogno di sapere
quali saranno i modelli che so-
stituiranno la Panda. E la que-
stione centrale per poter co-
struire con l'azienda un accor-

do».

Ma si pué immaginare la pro-
duzione negli stabilimenti
Stellantis in Italia di modelli
di altri marchi del Gruppo,
Peugeotin testa?

«Stellantis e il gruppo interna-
zionale con pitt marchi, il 63%
delle auto prodotte in Italia van-
no sui mercati internazionali.
In alcuni stabilimenti italiani si
producono auto come la Jeep a
Melfi o il Suv Dodge a Pomiglia-
no. Il tema é sviluppare modelli

che siano vincenti, non legati a
mercati elitari ma di massa, in
modo da saturare 'occupazione
nei siti nazionali con volumi di
produzioneimportanti».

Ilsindacato lamenta da tempo
I'assenza di una politica indu-
striale nel Paese, a partire dal-
la transizione verso I'elettrico
nell’automotive. Perché tanta
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«I toni usati da Tavares
sembrano un ricatto
Certezze su Pomigliano»
]

=
E!-EE

- (L)
B nauticsud JER .

¥ .
———

=

1018 et i = (@ e

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS2883 - S.13911 - L.1737 - T.1745



L] DATA STAMPA

04-FEB-2024 ] Dir. Resp.: Francesco de Core ]
dapag. 1-3/ foglio2/2 Tiratura: 26315 Diffusione: 23309 L ettori: 437000 (DS0002883) www.datastampa.it
incertezza?

«E un tema che poniamo da
tempo. Siamo molto in ritardo.
In tutti gli Stati europei i governi
stanno finanziando la transizio-
ne ecologica del settore automo-
tive che € un segmento ad alta
densitd occupazionale. Anche
I'ltalia deve darsi una politica in-
dustriale nuova fatta di impegni
chiari e concertati per radicare
gli investimenti e governare la
transizione tecnologica ed ener-
getica senza ripercussioni, ma
anzi rilanciando i posti di lavo-
ro sul nostro territorio».
La Cisl é stata il sindacato pill .
disponibile al dialogo con il go- ; r . = . .
verno, lo & ancora oggi? LEADER I1 segretario geperale della Cisl Luigi Sbarra interviene
«Questa fase difficile e comples- sulla politica industriale del governo
sa non si puo affrontare con il
muro contro muro. La posta in
gioco & troppo alta. Alla pre-
mier Meloni, che abbiamo ap-
prezzato per I'apertura alla ri-
presa del confronto sulla rifor-
ma delle pensioni, diciamo che,
se riconosce che il metodo &
quello giusto, allora il Governo
deve avere la forza di applicarlo
a tutti i dossier economici e so-
ciali da cui dipende la crescita
del Paese. Serve una nuova poli-
tica dei redditi per contrastare
un’inflazione che pesa ancora
moltissimo su milioni di lavora-
tori, pensionati e famiglie, dob-
biamo rinnovare tutti i contrat-
ti, pubblici e privati, accelerare
gli investimenti rafforzando la
governance partecipata del
Pnrr a partire dai territori per
guadagnare al riscatto il Mezzo-
giorno, colmando quei divari oc-
cupazionali, economici e infra-
strutturali che feriscono la giu-
stizia e frenano lo sviluppo».
E la riforma dell’autonomia
differenziata delle Regioni?
«Noi diciamo una cosa molto
chiara: qualunque processo di
autonomia deve rafforzare e
non indebolire 'unita e la coe-
sione nazionale. L’autonomia
deve tradursi in maggiore re-
sponsabilita nella gestione delle
risorse per determinare servizi
piu vicini ai territori ed essere
un supporto per quelli in diffi-
coltd. Bisogna evitare che da
questa riforma nascano regio-
nalismi forti, centralizzati, che
diano poco spazio ai comuni o
alle autonomie locali».
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